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ein  flexibles, pragmatisches Unternehmen, in dem Sie jede Unterstü tzung bekommen, 
die Sie benötigen und dabei gleichzeitig so selbstständig arbeiten können wie Sie möch-
ten?   

herausfordernde Projektarbeit bei interessanten Kunden?  
ein Unternehmen, das erst am Anfang seiner Erfolgsgeschichte steht und Ihnen bei ent-

sprechender Leistung mittelfristig die Perspektive einer Partnerschaft anbieten kann?  
ein Unternehmen mit einem leistungsorientierten und fairen Vergütungsmodell?  
ein Unternehmen, in dem über Werte nicht geredet wird, sondern in dem diese prakti-

ziert werden? 

Arbeitszeitflexibilisierung 
Bedarfsorientierter Personaleinsatz 

Vertriebliche Prozessgestaltung 
Geschäftsprozessoptimierung 

Beratungsprofi mit Finanzdienstleistungshintergrund (m/w)  
(Festanstellung / Projektvertrag) 

in Hamburg, Bonn, Frankfurt, München, nach Absprache 

Unternehmen 

Stellenbeschreibung 

Kontakt 

Anforderungsprofil 

Wir sind eine 2004 gegründete mittelständische Organisations- und Managementberatung 
mit den Themenschwerpunkten 

Unternehmen aus dem gehobenen Mittelstand bis zu DAX-Unternehmen gehören zu unse-
ren Kunden. Unser Erfolg beruht auf einer umsetzungsorientierten, individuell zugeschnitte-
nen Beratung, die auf  höchster fachlicher und methodischer Kompetenz basiert . Wir liefern 
nicht nur Konzepte, sondern setzen diese auch in der betrieblichen Praxis erfolgreich um. 
Fairness, Respekt, Kollegialität und eine langfristige Perspektive sind nicht nur Schlagworte, 
sondern gelebte Realität in der Beziehung zu unseren Mitarbeitern, Partnern und Kunden. 

Sie suchen... 

Für die Themengebiete vertriebliche Prozessgestaltung und Geschäftsprozessoptimierung 
in Versicherungen suchen wir Verstärkung. Auf Basis von fundierten Analysen entwickeln Sie 
zusammen mit unseren Kunden Prozesse und Werkzeuge, die den Weg von der Produktidee 
bis zur erfolgreichen Markteinführung in einer Versicherung effizient gestalten. Hierbei sind 
Sie sowohl Motor von Projektteams (als Projekt

 

bzw. Teilprojektleiter) als auch fachlicher 
Inputgeber. Kontinuierliche Veränderungen in den gesetzlichen Rahmenbedingungen (z.B. 
VVG, Abgeltungssteuer etc.) oder das Zusammenwachsen von Bank- und Versicherungspro-
dukten:  Sie analysieren Chancen und Risiken für die Produktgeber und/ oder Vertriebswege 
und unterstü tzen unsere Kunden bei der organisatorischen , edv-technischen und vertriebli-
chen Vorbereitung. 

Sie sind gewohnt, auf Augenhöhe mit dem Senior Management unserer Kunden zu diskutie-
ren. Sie haben einen Finanzdienstleistungshintergrund (vorzugsweise mit Schwerpunkt Le-
bensversicherung) und blicken auf eine mehrjährige Erfahrung in organisatorischen Verände-
rungsprozessen zurück. Sie haben in der Vergangenheit bewiesen, dass Sie Menschen in Pro-
jekten oder in der Linie zielstrebig zum Erfolg führen können. 
Wenn Sie hierbei Erfahrungen in mind. zwei der folgenden Themengebiete sammeln konn-
ten, würden wir gerne mit Ihnen ins Gespräch kommen. 

Optimierung von Geschäftsprozessen (vorzugsweise Lebensversicherungsprozesse und/
oder vertriebsnahe Bereiche) 
Optimierung und Implementierung von Produktmanagementprozessen 
Konzeption und Markteinführung von neuen Produkten 

Wir erwarten ein solides Projektmanagementverständnis, das sich nicht nur auf Tools son-
dern auch auf das notwendige Fingerspitzengefühl im Umgang mit Menschen in Verände-
rungssituationen bezieht. Ein akademischer Hintergrund oder eine vergleichbare Qualifikati-
on, gerne einige Jahre praktische Erfahrung in einem Versicherungsunternehmen sowie eine 
ausgeprägte Leistungsbereitschaft runden Ihr Profil ab. 

http://www.ssz-beratung.de

